Kundenkarten im Biomarkt:

Vitamine
furdenUmsatz -

Der Gartenbaubetrieb Schmidthaus entstand schon 1926 und ist darauf
ausgerichtet, seine Erzeugnisse direkt an den Endverbraucher zu verau-
Bern. So wird fast die gesamte Gartenbaupalette angebaut: Gemiise, Kar-
toffeln, Beerenobst, Beet- und Balkonpflanzen und vieles mehr. Neben den
Wochenmarkten ist 2004 als zusatzliche Verkaufsmoglichkeit das ,,.Schmidt
Haus™ entstanden. Hier kann der Kunde in bergischer Atmosphare die
hochwertigen Produkte fiir einen garantiert glinstigen Preis einkaufen.

Schnelle Punkte aus der Box

.Ehrlich gesagt, wollte ich einfach etwas gegen den groflen Supermarkt
machen, den sie mir hier in die Nachbarschaft gesetzt haben”, sagt Gerald
Schmidthaus. . Kundenkarte aus der Box, dass horte sich schnell und un-
kompliziert an. Und wirklich - losgelegt haben wir dann ganz einfach in we-
nigen Minuten mit dem Terminal und ein paar Karten”, sagt der herzliche
Rheinlander.
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Die Punkte kommen bei

den Kunden gut an

Es gibt Punkte auf alles... und wer 1000 Punkte zusammen hat, erhalt ei-
nen Gutschein Uber 15 Euro. Das ist klar und fur jeden verstandlich. ,,Und
wenn die Mutter am Vormittag ihre Karte vergessen hat, dann geben wir
diese Punkte der Tochter, wenn diese am Nachmittag vorbeikommt”, so
Schmidthaus: ,Wir sind eben kein anonymer Discounter, wo die Lebensmit-
tel schweigend lber den Scanner geschoben werden.”

Die Kundenkarte auf dem
Wochenmarkt

.Ich muss jetzt sogar immer ein Terminal mit auf den Wochenmarkt neh-
men. Wir haben noch gar nicht alles aufgebaut, da werden mir schon die
ersten Karten entgegengehalten. Man, man... die Leute sind ganz verrickt
nach diesen Punkten.” Auf die Frage ,wie viel Erfolg” ihm das Kartensys-
tem bringt, grinst der clevere Kaufmann nur und sagt: .Man muss eben gute
Leute haben.”
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(‘emuse Bert Balkonpflanzen Obst und Gemiise Sonstiges (Rosen, Buchs, Stauden, Gestecke etc.)

Einkauf im SchmidtHaus wird belohnt...
mit unserer "SchmidtHaus-Card"!!!

Diese Karte ist ein kleines, zusitzliches
°Schm]dt]-iaus "DANKE-SCHON" fiir die Treue

emkauf‘ im
o frisch Obst unserer netten Kunden.
Gartenba Gemilse Bm_JEdem E_lnkauf sammeln ?le .bel uns, s DantestraBe 4-6
betrieb Bl ohne irgendeine Adressen-Registrierung,
i j Punkte auf der SchmidtHaus-Karte. D-65189 Wiesbaden
eigener Anbau

L | Das gilt fiir ALLES - Obst, Gemiise, Blumen,

Blumenerde, Griinpflanzen, eben auf ALLES m Tel:+491611)50096 - 0

Kartenpfand 1,- Euro

was Sie bei uns einkaufen kdnnen. Fax +49(611) 900 96 - 29
i g
el oo s m info@smartloyalty.de

www.smartloyalty.de



