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Immer wenn ein Kartensystem klein und mobil sein soll

kommt das EcoTab-Terminal zum Einsatz. Auf ein Handy wird
unsere Software geladen und damit zum mobilen Karten-Ter-
minal. Per Handy-Netz oder WLAN konnen flexibel Werte ...

= aufgeladen,
= abgebucht,
= storniert werden.

Aufladung

Erst das Geld.
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€ 02303 58196 - www.team-hainer.de

Die Bezahlung und Aufladung der Karten erfolgt ...
e Woche untemcht

degtor - 9% d - - .
;,;:f;Z“g;’i;l\gefemxﬂﬁg, - m entweder zentral im Biiro beim
Do IO

Erste Hife Kurse A
éﬁiﬁaa

Guthaben: 140,05

Fr. au Q|
audin
Bezahjep, © Beyer

Theorie-Unterricht
= oder vor Ortin den Fahrzeugen.

Aber bitte immer vorab, dann gibt es keinen Grund
mehr, seinem eigenen Geld nachzulaufen.

Abbuchung

Erfolgsfaktor:
einfache Bedienung

Der Erfolg eines solchen Systems steht und fallt mit der Ak-
zeptanz und Motivation der Mitarbeiter. Deshalb muss das
System schnell und einfach zu bedienen sein.
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Betrag

Der QR-Code der Karte wird unkompliziert mit der Kamera
des Smartphones gescannt und der entsprechende Betrag
eingeben. Das Handy funkt dann die Daten, die in der Zentrale
dann in ihrer Software direkt eingesehen werden konnen.
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Auswertung und Marketing uiber ihr eigenes Portal

Jedes System erhalt sein eigenes Portal, in das sich der Kartennutzer einloggen kann,
um seinen aktuellen ,Kontostand” bei ihnen abzurufen.

Sie als Betreiber haben zusatzlich iiber
Reports und Grafiken alles im Blick:

= Anzahl Kartennutzer,

= Summe Aufladungen,

= Umsatz pro Tag und Fahrzeug

= u.v.m. KARTENNUMMER / BENUTZER

ssssssss Passwort vergessen?

Uber ein Couponing-System kénnen Sie ihre
Kunden direkt elektronisch erreichen mit ...

= neuesten Aktionen
= Kunden-werben-Kunden-Aktionen

Kunden konnen sich ganz einfach Uber die Website
auf dem jeweiligen Benutzerkonto anmelden, um ihre
aktuellen Daten zu sehen ...

Digitale Kundenkarte

... und die ganz Coolen konnen die Karte auch gleich
auf ihr Handy laden - so sind Sie immer ganz nah bei
ihren Schilern.
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