
Der stationäre Handel befindet sich in bewegten Zeiten, daran besteht 
wohl kein Zweifel. Trotzdem gibt es Gesetzmäßigkeiten die zu allen Zeiten 
gelten und aktuell umso mehr: 

  gemeinsam ist man stärker   

  wer den Kunden an sich bindet kommt auch durch schwere Gewässer 

  wer den direktesten Draht zum Kunde aufbaut bestimmt die Musik 

Bewegte Zeiten im Handel 

Hier ein Beispiel von der Stadt Vechta, die mit gleich 
zwei Systemen erfolgreich gestartet ist: 

  mit einer übergreifenden Bonuskarte 

   mit einer übergreifenden Wertkarte  
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Der Clou: vor Ort spenden
die gesammelten Punkte können nicht nur in allen Läden wieder eingelöst 
werden sondern auch für Gutes eingesetzt und gespendet werden. 

Zur Präsentation der Bonuskarte Vechta:     www.moinvechta.de/kartensystem
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Engagement, hervorragende und 

anspechende Kommunikation 

sowie leistungsfähige und leicht zu 

bedienende Systeme für Kunden- 

Wertkarten stellen für die CityCard 

in Vechta die Schienen auf Erfolg.


