
SushiCard:   

 Die Karte mit Wert 
  in der Gastronomie  
 

 
Der clevere Geschäftsführer Niklas Lee  
des Restaurants „Sushileecious“ hat immer  
neue Ideen für sein angesagtes Sushi-Lokal  
in Wiesbaden.
 

Die Spielregeln der Karte   
Seit 2015 bietet er seinen Kunden die Membercard an.  
Die Spielregeln sind einfach:

	 der Gast bezahlt im Voraus/Prepaid 

	 je mehr er auflädt desto günstiger wird es

Zusätzlich bekommt der Gast als „Member“:

	 einen Kaffee oder Espresso pro Besuch gratis 

	 einen zusätzlichen Gutschein pro Aufladung 

PRAXISBERICHT

Niklas Lee, Geschäftsführer des  
„Sushileecious“: „Aus Laufkundschaft 
muss man treue Kunden machen –  
dabei helfen mir die sozialen Medien 
und natürlich die Kundenkarte.“



 

Aktionen rund  
um die Karte  
Lee arbeitet auch intensiv mit neuen Medien  
wie Facebook. Dort findet man dann auch  
seine speziellen Aktionen wie 

	 Membercard zum Muttertag  

	 Kartenverlosung 

	 Cocktail-Gutscheine 

	 Specials für Membercard-Inhaber

 

Über die Software  
alles im Blick   
Über PC oder Tablet hat Lee alles im Blick und kann sich jederzeit über die 
Anzahl der Member und ihren Umsatz freuen.  
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